
お問い合わせ先：川越商工会議所 地域振興グループ https://www.kawagoe.or.jp/ 
TEL：049-229-1850 / FAX：049-225-2101 / MAIL：chiikishinko@kawagoe.or.jp

※ご記入いただいた情報は、本セミナーの運営各種連絡、その他関連事業の情報提供に関する業務のみに利用いたします。

お申込み・受講の流れ 【申込締切：８月１４日（金） 定員：３０名（先着）】

事業所名 電話
番号

参加者名 メール
アドレス

「Withコロナの乗り越え方」受講申込書（切り取らずにそのままFAXしてください）［ FAX ］049-223-3362

（1）下記申込書に必要事項を記入の上FAXまたは
インターネットから申込［ URL ］https://bit.ly/2NRLkT1

（2）8月17日から19日の間に、記入いただいたメールアドレス宛に事
務局から参加のためのURLとパスワードを送信します。

（3）当日は、参加URLよりパスワードを入力いただき、Zoomでご参加ください

※3部構成で開催します。

日時：2020年８月２０日（木）
１５：００～１６：３０

Web(Zoom)で開催 参加費無料

※PC・スマートフォンでご参加ください
通信料は各自の負担となります。

※事前にZoomのインストールをお願いし
ます

※お手元にガイドブック「10分でわかる
飲食店の新しい売り方」をご用意いた
だくと効果的です。

当所が発行したガイドブック「１０分でわかる 飲食店の新しい売り方」をもとに
「withコロナ社会」をどのようにして乗り越えていくかを解説いたします!!

飲食店さま向けセミナー
Ｗｉｔｈコロナの
乗り越え方

＜セミナー内容＞
1.「新しい生活様式」への対応 6.HACCP（ハサップ）への対応
2.「新しい売り方」への対応 7.食品表示への対応
3.テイクアウト、デリバリー、通信販売とは 8.どのように売っていくか
4.テイクアウトを始める前に 9.デリバリーの方法
5.新たな業態は「申請」が大事 10.補助金・給付金の活用
講師 白川 淳一 氏（中小企業診断士）

株式会社はじまりビジネスパートナーズ
埼玉県中小企業診断協会 所属

食品メーカー 大手スーパー担当営業、商品の仕入交渉、
輸入交渉、委託生産先の管理、子会社役員などライン～
スタッフまで全般業務を経験。広告代理店系列 データ
分析会社、消費者の購買データの分析、商品開発や営業
向け用データマーケティングのコンサルティングを行う。


